
sont la matière première pour des entre-
prises belges plus saines et plus fortes à 
l’horizon 2030. La facturation électronique 
en est un exemple. La facturation électro-
nique n’est en effet pas une fin en soi, c’est 
le début de la numérisation.

En tant que point d’accès Peppol belge 
agréé, 2025 a donc été une année excep-
tionnelle, dans tous les domaines.
 
Le lien avec une institution financière de 
premier plan s’avère faire une réelle diffé-
rence sur le marché. Grâce à l’intégration 
de données et à la connectivité, Soluz.io 
permet aux entreprises d’optimiser le fi-
nancement à court terme et d’automatiser 
les processus financiers. Il en résulte un 
traitement plus rapide, plus sûr et plus 
centralisé des factures. En clair : un paie-
ment plus rapide de votre facture. Le défi 
ultime pour tout entrepreneur.
 
Avec une équipe composée actuellement 
de 25 collaborateurs et un chiffre d’affaires 
prévu d’environ 5 millions d’euros en 2026, 
Soluzio va aborder sa prochaine étape : le 
passage à l’échelle. Tant en Belgique qu’à 
l’étranger, mais toujours avec la PME éta-
blie en Belgique comme « client cible ». 
Pourtant, Olivier Smekens n’associe pas la 
croissance à une augmentation du person-
nel. « Je souhaite avant tout évoluer de 
manière durable, ce qui signifie en toute 
sécurité, avec des processus solides et en 
utilisant des technologies de pointe. Et 
surtout, avec les bonnes personnes au bon 
endroit, conformément à la voie que nous 
traçons avec nos parties prenantes. »
 

PLUS D’INFORMATIONS ?

Soluz.io
Zwartzustersvest 24
2800 Malines
T : 015 68 38 80
info@soluz.io
www.soluz.io

SOLUZ.IO

Solutions de données 
financières pour les PME
Soluz.io développe des solutions de données et de facturation électronique 
pour les entreprises établies en Belgique. Il optimise et automatise le  
financement à court terme et les processus commerciaux financiers.

Soluz.io, une fintech basée à Malines, s’est 
rapidement imposée dans le secteur des 
solutions de données pour les moyennes et 
grandes entreprises établies en Belgique. 
Une histoire assez unique, qui a commen-
cé par une joint-venture entre KBC Bank 
et Arco Information.

« Une joint-venture nécessite une approche 
très spécifique. Les raisons initiales d’un 
mariage d’entreprise peuvent rapidement 
changer en fonction des réalités du marché. 
Néanmoins, il est important que toutes les 
parties regardent toujours dans la même 
direction, dans la mesure du possible », 
déclare Olivier Smekens, directeur général.
 
Soluz.io, élue « Belgian E-invoicing Com-
pany of the Year » par VBO et Agoria fin 
2024, travaille exclusivement avec le réseau 

de KBC Commercial Banking pour distri-
buer ses solutions sur le marché. Une 
stratégie unique et étudiée.

Qui pourrait en effet disposer d’un meilleur 
réseau qu’une banque ? Mais devenir ce 
que l’on appelle un « fournisseur de solu-
tions tierces » pour une banque ne se fait 
pas du jour au lendemain. « Vous êtes dans 
une situation très précaire, car vous propo-
sez des solutions dites de pointe à des en-
treprises ayant un héritage complexe en 
matière de TIC. Mais ce sont aussi les en-
treprises qui entretiennent des relations 
précieuses avec les banques. »
 
La mission de Soluz.io est donc de fournir 
des solutions de données sécurisées, stables 
et conviviales aux « midcaps ». Olivier 
Smekens est convaincu que les données 
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